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APEX-BRASIL

A Agéncia Brasileira de Promocao
de Exportacdes e Investimentos é
um Servico Social Autbnomo
vinculado ao Ministério de
Relacdes Exteriores.
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Internationahization

with or witlout
mvestment

Internacionalizacao

Active Exporter

- Processo gradual
(Johanson & Vahin, 1977);

- Critérios econdmicos e o
racionais (Did & Carneiro,
- No Brasil, ha evidéncias

de que a maioria das
empresas se tornam
internaCionais pelo Pre Involvement i Passive Involvement Active Involvement i Commited Involvement

d esenvo |Vi me nto d as suas Emphasis on Production Emphasis on Market
exportacoes (Kraus, 2006).

Internationalization Model Of Brazilian Producer Exporter Companies
Source: Kraus (2006, p. 35)




Born Globals

- Early adopters of internationalization

empresas que se expandem para mercados estrangeiros e exibem resultados comerciais
Internacionais e desempenho superior, desde a sua fundacéo

Papel critico da:

- Cultura inovadora;
- Conhecimento;

- Capacidades

Apesar dos escassos recursos tipicos das empresas jovens, nossas descobertas revelam
que as empresas nascidas no mundo todo utilizam uma combinacgao distinta de orientagdes
e estratégias que Ihes permitem ter sucesso em diversos mercados internacionais.

(Knight, G. A., & Cavusgil, S. T. (2004). Innovation, organizational capabilities, and the born-global firm. Journal of
International Business Studies)


mailto:gknight@cob.fsu.edu
mailto:gknight@cob.fsu.edu

Como entendemos a internacionalizacao?

Expansdo das operacdes da empresa no exterior, com a abertura de
escritério comercial, centro de distribuicdo, loja, franquia ou até unidade
produtiva.

Este processo requer a mobilizacado de toda a empresa, incluindo gestao e
negocios, com o0 comprometimento gradual de recursos humanos,
financeiros, de infraestrutura e tecnoldgicos, para viabilizar o desenvolvimento

dos negadcios internacionais.



COMO AS EMPRESAS PODEM EXPANDIR
INTERNACIONALMENTE?

Operacodes proprias, como: contratos, como:
escritérios comerciais, centros franquias, licenciamento de
de distribuicao, lojas, marca e transferéncia de
assisténcia técnica, pos- tecnologia

vendas e plantas produtivas.
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Razoes das empresas para expansao internacional

essar mercados — Aproximar a oferta da empresa as necessidades dos clientes e buscam
atender da melhor forma possivel, sempre com foco em valor, explorando as vantagens de acesso a
ercados vizinhos.

Acessar recursos — explorar as vantagens derivadas de recursos naturais a custos
comparativamente menores nos paises-alvo.

cessar ativos estratégicos — Desenvolver vantagens competitivas diante de concorrentes
internacionais, acessando um conjunto de competéncias, entre as quais a inovacao de produtos,
ssos e racionalizacao dos canais de distribuigao.

Promover ganhos de eficiéncia — explorar os ganhos de escala e racionalizacdo da
producao, especializacao e integracao entre as filiais, reducdo de custos operacionais como de
transporte e de infraestrutura.

Fonte: Dunning (1994)
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PLATAFORMAS DE NEGOCIOS

N

PROGRAMA DE i /\\

INTERNACIONALIZACAO PASSAPORTE
PARA O MUNDO

=

Start®ut Braosil

OUSE SER GLOBAL
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PASSAPORTE
PARA O MUNDO

=

WWW.passaporteparaomundo.com.br/

Plataforma de capacitagdao a distancia que visa aumentar a
capilaridade de atendimento e qualificar as empresas sobre
0s negdcios internacionais, preparando-as para as acgoes
presenciais e conscientizando-as sobre os desafios do
ambiente globalizado.

+ 3.000 empresas cadastrados

+ 5.000 usuarios cadastrados
Capacitacao on line (trilhas)
Mercados Estratégicos
Atendimento internacionaliza¢ao
Radar de competéncias
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Faca parte desta rede q

Sua empresa quer exportar,

Cadastre-se agora e ace

-, Conecte o seu
rassaronte  N@QOCIiO com
/ o mundo.

-
ApexBiasi®
w

ue ajuda vocé e sua empresa a conquistar o mundo

internacionalizar ou atrair investimento estrangeiro?

sse informagdes que fardo vocé ir mais longe.


http://www.passaporteparaomundo.com.br/

Metodologia de Internacionalizacao
Atendimento individual para apoio na elaboracao
do Plano de Expansao Internacional

Workshop — Plano de Expansao Internacional

N

PROGRAMA DE -
INTERNACIONALIZACAO

888 empresas em 2018

Atendimento Customizado

Capacitacao

Cursos on line

Webinars sobre mercados

Webinars sobre internacionaliza¢ao

Estratégia para Internacionalizagao com FIA
Marketing para Internacionalizacao com ESPM

- Missoes de Internacionalizacao

YN NN

Conhecimento do ambiente de negécios local
Estabelecer relacionamento com facilitadores locais
Informacgdes atualizadas sobre o mercado

) Agendas de negdcios
www.apexbrasil.com.br



http://www.apexbrasil.com.br/

MISSOES DE INTERNACIONALIZACAO

Seminadrios com especialistas de mercado Visitas técnicas

-
PROGRAMA DE

MISSION OIL & GAS
HOUSTON, TX USA

+ reunides com prestadores de servigos
+ casos de empresas no mercado

PROGRAMA DE . Inovacao 2019 — matchmaking com parceiros de negdcios
INTERNACIONALIZACAO




PLANO DE EXPANSAO INTERNACIONAL

o OPERACAO
QQ

. z J

DIRETRIZES ESTRATEGICAS CLIENTE E CONCORRENCIA COMPETENCIAS E EQUIPE
VANTAGEM COMPETITIVA MODELO DE NEGOCIO VIABILIDADE ECONOMICA
ESTRATEGIA DE

OBJETIVOS E METAS PROCESSOS DE GESTAO

MARKETING



Oggg Stq rt@ut Programa do Governo Brasileiro para o apoio

. a internacionalizacao de startups nos
GLOBAL B r'As| | principais ecossistemas de inovagdo do

PATRIA AMADA m u n d O .

MINISTERIO DA MINISTERIO DAS ’ gyaaHsu!rL

»anprotec SEB==RAE ApexBrasil : ECONOMIA  RELACOES EXTERIORES 80+ startu ps ja’ pa rticipa ram do Programa

WwWw.startoutbrasil.com.br 60% apresentam resultados de negdcios ou gestao

=  Consultoria de negdcios e mentoria internacional;
=  Treinamento de pitch;

=  Encontros de negocios;

=  Apresentac¢ao para investidores;

=  Ciclos com 4 etapas

Destinos 2019: Santiago, Toronto, Boston e Xangai


http://www.startoutbrasil.com.br/
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http://reciclapac.com/
http://reciclapac.com/
http://www.n2nvirtual.com.br/
http://www.n2nvirtual.com.br/
https://pt.checkmob.com/
https://pt.checkmob.com/
http://quickpickupapp.com/
http://quickpickupapp.com/
http://synappse.com.br/
http://synappse.com.br/
http://www.molegolar.com.br/
http://www.molegolar.com.br/
http://asel-tech.com/pt/
http://asel-tech.com/pt/
http://www.biosolvit.com/
http://www.biosolvit.com/
http://www.sellead.com/#http:/www.sellead.com/
http://www.sellead.com/#http:/www.sellead.com/
https://estantemagica.com.br/
https://estantemagica.com.br/
http://www.medlogic.com.br/
http://www.medlogic.com.br/
https://www.cloudcrm.tech/?lang=pt
https://www.cloudcrm.tech/?lang=pt
http://www.dnafacility.com.br/
http://www.dnafacility.com.br/
http://www.safetrace.com.br/st2010/Pagina.do
http://www.safetrace.com.br/st2010/Pagina.do
https://tracksale.co/
https://tracksale.co/
http://www.hub2b.com.br/
http://www.hub2b.com.br/
http://www.belasis.com.br/
http://www.belasis.com.br/
https://www.verdeghaia.com.br/
https://www.verdeghaia.com.br/

SELECAO

1° Faca sua inscricao sem pressa - www.startoutbrasil.com.br
29 preencha o formulario todo em inglés

30 Tenha sempre em mente os 4 critérios de sele¢ao

* Grau de inovagdo

* Mapeamento do mercado de destino

* Maturidade para insercdo internacional
* Equipe

£|.° Fique atento as apresentacdes exigidas

* PPTcom até 12 slides em inglés
* Video do Pitch com até 3 minutos em inglés
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